e
oericons |\V/ERIN A

MEDIA PARTNER

Business

MER 05 MAG

| 1Sole

- e DUWRIEY Ore 14,00 - 16 .00

vt 2026 Professionale

(SPECIAL EVENT\

INDIA COME DOPPIO MOTORE DI CRESCITA

VENDERE IN INDIA E PRODURRE DALLINDIA:
MODELLI STRATEGICI PER LE IMPRESE ITALIANE

SALUTIINTRODUTTIVI
Eraldo Minella Direzione Generale Servizi Professionali e Formazione - Gruppo Il Sole 24 ORE

PROGRAMMA

¢ INDIA COME HUB MANIFATTURIERO

¢ IL MODELLO INTEGRATO: SALES + MANUFACTURING
¢ IMPLICAZIONI FISCALI E SOCIETARIE

e ROADMAP OPERATIVA

¢ CASI DI SUCCESSO: TESTIMONIANZE AZIENDALI

* Q&A + CONCLUSIONI

RELATORI
Alessandro Fichera CEO Octagona & Equity Partner di Bonfiglioli Consulting
Stefano Scapin Chief Business Development Officer - COBO Group

XITALYX: IL SERVIZIO DEL SOLE 24 ORE CHE CERTIFICA EPROMUOVE
L'ECCELLENZA DELLE IMPRESE ITALIANE
Paolo Roccia Agente Il Sole 24 ORE

QUESTION TIME

Modalita di partecipazione (\

Il webinar & libero e gratuito previa iscrizione che vi consentira di accedere alla DIRETTA ONLINE

La partecipazione al webionar ¢ libera e gratuita e consentita previa registrazione ed avra
. . . e . una durata orientativa di due ore. Agli iscritti saranno ricordate le informazioni di accesso
Per iscriverti clicca qui

al webinar prima dell’inizio dei lavori.
y <(
ADERISCI ALL EVENTO @ Per informazioni, inviare una mail a:

octagona@octagona.com | a.fichera@octagona.com

\Y/ Riferimento commerciale
\ Paolo Roccia - Agente Il Sole 24 ORE Cell. 348 891 4903~ Mail paolo.roccia@ilsole24ore.com
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